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University Augsburg European Foundation for ThePower MBA

Degree Economics Cluster Excallence {www thepowermba_ com)

and Social Sciences University Alcala de Henares CEOQE Cantabria Train the Trainer- Cluster On-line

Augsburg, Germany Auditing Spacialist Foreign Trade Specialist Management Excellence ThePower

Madnd, Spain Santander, Spain Digital Marketing
ICADE {wwwi thepowermba.com)
Master European Community ondine
Madrid, Spain
Desde 2019 Consultora Freelance - MM International Consulting (Germany and Spain)

o

Consultoria Internacionalizacion y Exportacion, Desarrollo de Negocio internacional.

Desde 2019 Actividades de Mentoring para diferentes organizaciones y proyectos.

gse a?lenlurDay
2021-2022 Interim Director Oficina Munich- BASQUE TRADE & IVESTMENT

Agencia de internacionalizacion del Gobierno Vasco

* E‘.’ni‘e';f:;‘!;fd“ Direccién de la Oficina de representacion, representaciéon de la Agencia ante organismos y

2016

empresas en Alemania, apoyo de empresas vascas en sus proyectos de internacionalizacién en
Alemania y Austria.

-2019 Direcciéon Comercial Dover Santander - Grupo DOVER (Santander, Espafia)
Sector de Automocién- (Troqueleria)

QDWER Direccién Comercial de Dover Santander y Coordinacién comercial del Grupo Dover (Barcelona,

2014

i e W

Santander y Bilbao): Apertura nuevos clientes, cotizacién y negociacién de proyectos, atencién al
cliente en estrecha colaboracion con los departamentos de gestién de proyectos y planificacion
de la produccién, coordinacién de actividades comerciales a nivel de grupo.

-2016 Coordinadora Area Internacional - Grupo WOLDER (Santander, Espafia)
Sector Electrénica de Consumo y otros
Responsable de la Iniciacién y coordinacion de las actividades de Exportacidn de las 4 empresas
del Grupo Wolder Corporate: Definicién de la estrategia de internacionalizacién de las 4
empresas, busqueda de informacion sobre mercados (estructura y funcionamiento del mercado,
competencia, legislacién y normativas aplicables). Implementacién de la estrategia en todas las
areas de las empresas. Planificacién / organizaciéon y seguimiento de proyectos, coordinacion de
todos los departamentos implicados en las actividades de exportacién, elaboracion y
seguimiento de ofertas, coordinacion logistica de exportacién, homologacion de productos,
planificacion, organizacion y participacion en ferias y visitas comerciales.

Monika Marr _1



2014 - 2021 Profesora CESINE (Santander, Espafia)

Universidad privada

cesine Asignatura "Estrategias de Marketing Internacional” y “International Commerce” y “Creacién de

empresas” (impartido en Inglés)

2005-2014 Gestor de Proyectos - SODERCAN, S.A. (Santander, Espafa)

Sociedad de Desarrollo Regional de Cantabria
Captacion, dinamizacién y asistencia al enfoque de potenciales proyectos subvencionables en los

SopDERCan® ambitos de la Innovacién (I+D) e internacional, andlisis y seguimiento de proyectos de I+D,

asistencia a la promocién, busqueda de socios, comercializacion, financiacion, etc. Elaboracién y
gestion de convocatorias publicas de ayudas para la exportacion, tutela del programa GTP
(Gestores de Exportacion), Organizacién de misiones comerciales, Captacién de inversiones
extranjeras.

1998 - 2001 TEKA Industrial, S.A. (Santander, Espafa)

Sector del Electrodoméstico

Jefa Depto. Control Comercial - Division Internacional

Responsable de Back-office y administracién de Exportacién (clientes, proveedores, fabricacion,
logistica), Sales Controlling internacional y control de las filiales extranjeras del grupo,
coordinacién y control presupuesto ventas exportacion

Adjunto al Director Comercial del Grupo TEKA

Sales Controlling internacional y control de las filiales extranjeras del grupo, control
presupuestario dmbito de ventas.

1995-1998 Adjunto al Director Financiero del Grupo TEKA Thielmann AG (Grupo TEKA, Haiger, Alemania) -

TEKA
GROUP

Sector del Electrodoméstico
Reporting mensual del grupo, Persona de contacto para las empresas filiales, asistencia en la
consolidacion de cuentas del grupo, Anélisis de estados financieros, asistencia a Direccién

1991 - 1995 Auditora - BDO Binder, S.A. (Madrid, Espafia) -

Sector auditorio financiera y consultoria

IBDO Auditoria financiera de empresa nacionales y multinacionales del ambito industrial y de servicios

(Maquinaria, Quimico, Construccidon, Automocién, Hosteleria, etc.), Elaboracion de Informes de
Auditoria, Cuentas anuales y paquetes de consolidacién Traducciones, Anélisis de Estados
financieros, Consultoria)

1990 - 1991 Contable - BDO Binder, S.A. (Madrid, Espafia)

Contabilidad
Gestion de la Contabilidad de diferentes clientes, Asesoramiento en cuestiones de Contabilidad

1987 - 1990 INIFES / Universidad Augsburgo (Augsburgo, Alemania)

Colaborador en el departamento de economia de la Universidad de Augsburgo y con el Instituto
de investigacion empirica INIFES

EDUCACION Y FORMACION ADICIONAL

1990 - 1991 Master en Comunidades Europeas, ICADE (Madrid) - Economia, Derecho y Politica Europea

1985 - 1990 Licenciatura - Estudios de Economia y Ciencias sociales (especialidad “Auditoria y Controlling” y
“Investigacion Operativa”, con Titulo "Dipl. Oekonom” - Universidad de Augsburgo, Alemania
1972 -1985 Educacién primaria, secundaria y Bachillerato en Alemania
2020  ThePower Digital Marketing (www.thepowermba.com) Online-Master - Estrategias de Marketing Digital
2019  ThePowerMBA (www.thepowermba.com) MBA online (Estrategia, Lean Start-up y emprendimiento,
Marketing, Contabilidad y finanzas, Desarrollo personal, Liderando organizaciones.
2019  Curso Capacitacién a mentores, Centro Internacional Santander Emprendimiento (CISE)
2015  Curso Transacciones Triangulares de Exportacién - ESNI Business School, 16 horas
2013 Curso "Train the Trainers” Excellencia en Cluster Management - European Foundation for Cluster
Excellence ( http://clustercompetitiveness.org/) (curso 6 semanas + 8 meses Proyecto de Campo con el
sector de alimentacion en Cantabria)
2005  Curso "Gestor de Exportaciéon (GTP)”, Impartido por Albizu, Vidal y Uria (AVU) en coordinacién con
SODERCAN. Titulo de GTP Homologado
2004  Curso "Técnico en Comercio Exterior”, CEOE-CEPYME Cantabria
2000  Curso "Comercio Exterior para especialistas”, Cdmara de Comercio de Cantabria
1995  Especialista en Auditoria, Universidad de Alcald de Henares, Curso postgrado
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